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LA PRESENZA DI RSA IN ITALIA

Sede Principale
* Personale presente: 312

Numeri chiave per il 2008
Premi Lordi €362m @
Premi Netti € 327m
Quota di mercato 1%
Agenti 62.5%
Broker 37.5%
Linea Persona 59.7%
Linea Commerciale  40.3%
Suddivisione territoriale
dei Premi

Nord 73%
Centro 24%

Sud 3%

lione. Offriamo anche polizze indivi-
duali Salute con prestazioni complete
per clientela di fascia alta, Tutela le-
gale civile e penale con 2 anni di retro-
attivita ed estensione all’'Unione
Europea e coperture Lloyd’s All Risk.
Agli intermediari garantiamo infine
una remunerazione tra il 40 e il 70%
delle nostre commissioni, in funzione
dei premi intermediati, senza impegni
di produzione, oneri di gestione o
costi di struttura”.

RSA: un’esperienza lunga tre secoli

RSA - Sun Insurance Office Ltd. (gia
Royal & Sunalliance Assicurazioni),
opera nel nostro paese con una strate-
gia distributiva multicanale che si av-
vale, oltre che di brokers, di agenti
plurimandatari. Nel triennio 2009-
2011 la societa ha a piano il recluta-
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Uffici di Milano
Personale presente
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* Delegazione
= Centro Liquidazione 12

Uffici di Padova

Personale presente
= Delegazione 12
* Centro Liquidazione 8

Uffici di Torino

Personale presente
* Delegazione 3
* Centro Liquidazione 5

Uffici di Roma

Personale presente
* Delegazione 7
*» Centro Liquidazione 9

mento di 100 nuovi agenti, ai quali de-
dica una struttura assuntiva e commer-
ciale ad hoc ed un programma mirato
di formazione (Campus 2009). Con
tre secoli di storia alle spalle (Sun Fire
Office nasce nel 1710), RSA Insurance
Group Plc. ha sede a Londra e strut-
ture in 33 paesi del mondo, dove
opera unicamente nel Ramo Danni.

“Abbiamo un approccio molto tec-
nico, dice Roberto Anesin, director
sales, strategy, marketing & customers
di RSA Italia: diciamo chiaramente i
rischi non graditi e gestiamo il nostro
andamento tecnico mediante un’at-
tenta politica assuntiva ed un ricorso
adeguato alla riassicurazione. Per que-
sto il mercato ci ha premiato, come di-
mostra 'andamento del nostro titolo
in borsa, rispetto alla media di settore.
In Italia siamo presenti dal 1925 e

Ritaglio stampa

ad wuso esclusivo del destinatario, non riproducibile.

www.ecostampa.it

075181



